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会社概要

OLTAのご紹介

無料で使える請求書管理ツール
7万ユーザー突破

クラウド請求管理サービス

新しい資金調達サービス
累計申込金額400億円突破

クラウドファクタリング

・2017年創業、累計30億円超の資金調達に成功

・国内初のオンライン型ファクタリングを中小企業・個人事業主に提供

・電子請求書の発行・管理サービス等、非金融事業も提供中
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OLTAは、なにを実現する会社か？
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OLTAのご紹介

今までにないスコアリングのエンジンをつくり

中小企業が力を発揮できる社会を実現する”信用創造”の会社です。

Mission

あらゆる情報を信用に変え

あたらしい価値を創出する



中長期の成長領域
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OLTAのご紹介

①②を活用した

信用スコアリング

B2B与信/ソリューション
プラットフォーム3

新規事業

新規事業群
(金融に限定しない)
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スコアリングを活用し、ファクタリング等の金融事業に限定せず、

中小企業支援に関連した事業を幅広く展開予定
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クラウドファクタリング
OEM提供

自社買取
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クラウドファクタリング



日本経済全体のキャッシュフローの課題
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クラウドファクタリングのご紹介

日本経済を支えているのは中小企業。しかし・・・

大企業 翌々月末払い

翌々月末払い

商流におけるしわ寄せが中小企業の資金繰りを苦しめる構造

中堅企業

中小企業



借りない資金調達であるクラウドファクタリングを提供
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クラウドファクタリングのご紹介

=

ファクタリング

請求書買取=

売上の早期化



OLTAが提供するこれまでにないファクタリング体験
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クラウドファクタリングのご紹介

はやい

かんたん

リーズナブル

24時間以内に審査回答

オンライン完結の手続き

買取手数料は2〜9%

手続きは契約までオンラインで完結

請求書を、必要な時に
すぐに資金化



金融機関とタッグを組んで中小企業金融をアップデート
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金融機関との取り組み

×

クラウドファクタリングの共同事業

地域金融機関様

AIの活用等で生み出す
先端的ウェブサービス

地域の事業者に届ける
ラストワンマイル

日本全国の中小企業のビジネスを支援



地域金融機関とは競合ではなく協業関係
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金融機関との取り組み

企業規模：大
接触頻度：多い

企業規模：小
接触頻度：少ない

口座保有のみ/コロナ融資のみ

融資先

クラウドファクタリングで
短期少額ニーズをカバー

従来型の対面融資は
重点取引先に集中

成長した企業は

融資先候補に



全国の金融機関と共にクラウドファクタリングを社会実装中

金融機関との取り組み

東北・北海道

中部地方

関東地方

四国地方 中国地方

九州・沖縄

関西地方

累計申込金額

400億円突破
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クラウド請求管理サービス
「INVOY」



OLTAに続く第２の事業「INVOY(インボイ)」
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INVOYのご紹介

クラウド請求管理サービス

素早くカンタンに

すべての機能が無料

業務の効率化

使い方がシンプルで、簡単に作成。

すべての機能が無料で利用可。

郵送やメール送信もワンクリック！
請求管理業務を一元化。



既に多くのユーザー様にご利用いただいています
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INVOYのご紹介

2018年2月
βサービス開始

2021年10月

累計登録者数

70,000
突破

2018年02月



見積

発注

受注 納品

支払

回収

検収

請求

中小企業の請求業務を
サポート

売掛金買取で
C/F経営をサポート

売掛先

中小企業

INVOYからOLTAへの連携イメージ

INOVYのご紹介

請
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www.olta.co.jp


